
La abogada So-
ledad Recaba-
rren.

El abogado
Alex Fischer.

Javier Macaya,
presidente de la
c o m i s i ó n d e
Hacienda.

WhatsApp, lla-
m a d a s y
mensajes de
texto empe-
zaron a llegar
con ímpetu a
las oficinas de

abogados, bancos de inversión e incluso fa-
mily offices, a fines de abril, luego de que el
Gobierno ingresara el proyecto de Recons-
trucción Nacional, que actualmente se tra-
mita en el Senado.

¿La razón? Una de las medidas, menos
masivas pero más comentadas entre los ase-
sores de grandes patrimonios. Se trata de
una ventana transitoria que reduce a la mi-
tad la tasa del impuesto a las donaciones y
herencias por 12 meses. La iniciativa busca
incentivar la reorganización patrimonial de
las familias y, a la vez, adelantar la recauda-
ción fiscal. Según relatan los entendidos, la
norma generó una ola de consultas: familias
con patrimonios superiores a los US$ 1.000
millones han llegado preguntando qué ha-
cer y cómo planificar si la ley se publica.

“Desde que el proyecto ingresó al Congre-
so hemos visto un aumento importante de
consultas”, reconoce Manuel Alcalde, socio
del estudio Carey. Y añade: “La iniciativa co-
necta directamente con una preocupación
permanente de las familias empresarias: có-
mo proyectar su sucesión y asegurar la conti-
nuidad de sus empresas. Más allá de la opor-
tunidad tributaria, que es interesante, mu-
chas familias la ven como una oportunidad
para ordenar el patrimonio familiar”.

Similar es lo que ha ocurrido en el estudio
Torretti & Martínez-Conde. “Hemos nota-
do un interés creciente, tanto de clientes co-
mo de sus asesores, por entender cómo ope-
raría esta norma transitoria y si efectiva-
mente les aporta valor”, sostiene el socio
tributarista Sebastián Martínez-Conde. 

La mirada desde el mundo de la gestión
patrimonial coincide. “Hay bastante interés
por parte de los inversionistas y las institu-
ciones financieras”, indica el economista de
Abaqus Wealth Management, Gonzalo Re-
yes. Y explica que el trabajo se concentra
“principalmente en planificaciones patri-
moniales para la herencia y estructuración
de instrumentos financieros”.

Actualmente, el impuesto a las donacio-
nes y herencias en Chile —regulado por la
Ley N°16.271— se aplica con tasas progresi-
vas que van desde 1% hasta 25%, dependien-
do del monto transferido. Con el proyecto,
durante la ventana de un año, contados des-
de el primer día del mes subsiguiente a la
publicación de la ley, pagarán solo el 50% de
la tasa quienes donen a su familia directa.

Además, el proyecto elimina la insinua-
ción judicial —la autorización que hoy de-
be pedirse ante un juez para donar— y la
reemplaza por una declaración jurada ante
el Servicio de Impuestos Internos (SII), en la
que el donante debe acreditar la composi-
ción de su patrimonio, lo que simplificaría
el trámite. Para la abogada Soledad Recaba-
rren esto suma un beneficio en cuanto a la
privacidad de los donantes, “permite que
no tenga publicidad”, dice. 

El beneficio está pensado para la familia
directa: pueden acceder los legitimarios (hi-
jos, cónyuge y ascendientes) y los asignata-
rios de cuarta de mejoras; es decir, nietos,

justamente en ser excepcional”, indica
Martínez-Conde.

Para Reyes, la propuesta no solo es una
oportunidad de ahorro tributario para las
familias, sino también una “palanca” para
el mercado local. “Esta reforma ofrece in-
centivos para atraer capitales a Chile y rees-
tructurar portafolios. Resulta ser una gran
oportunidad tanto para la planificación pa-
trimonial como para dar un nuevo impulso
al mercado local, lo que pareciera ser el ob-
jetivo del legislador”, señala. 

Y agrega: “Para el mercado de capitales,
estas iniciativas son excelentes y tienen el
potencial de revitalizarlo. A largo plazo, es-
to se traduciría en un mayor crecimiento
económico, considerando la estrecha rela-
ción que existe entre este y el desarrollo fi-
nanciero”.

Recaudación sería mayor si se
hace más de una vez

De acuerdo con el Informe Financiero emi-
tido por la Dirección de Presupuestos para el
proyecto, este ítem generaría una recauda-
ción de alrededor de US$ 290 millones. Ma-
caya estima que podría superar los US$ 800
millones “y quizás me quede corto”, dice.

En el sector privado creen que esta cifra
sería mucho mayor. “Soy de los que espe-
ran que la recaudación sea entre 5 y 10 veces
la estimada”, dice Fischer. “La razón es sim-
ple: esta medida tiene una base potencial
mucho mayor que otras anteriores simila-
res. Antes, este tipo de iniciativas se enfoca-
ba en la parte del patrimonio que era líqui-
da”, sostiene.

Por su parte, Reyes complementa que
cuando existen fuertes incentivos para rees-
tructurar patrimonios, las estimaciones ofi-
ciales suelen quedarse cortas. En esa línea,
recuerda lo que ocurrió con la repatriación
de capitales al 8% del gobierno de Michelle
Bachelet, que recaudó 16 veces más de lo
proyectado. “La estimación actual de la Di-
pres volverá a quedarse corta por el volu-
men de capital que podría aprovechar esta
ventana. Sin embargo, no esperamos un des-
fase de la magnitud del 8%, ya que las fami-
lias de alto patrimonio ya tienen normaliza-
da su estructuración de herencias”, precisa.

Recabarren, en tanto, señala que la recau-
dación podría ser superior al monto estima-
do si la opción se pudiese hacer en más de
una oportunidad durante el año de vigencia
y no superando el tope máximo estableci-
do. “Este beneficio aceleraría el ingreso de
impuestos a arcas fiscales, e incrementar su
monto. De lo contrario, al poder ejercerlo
una sola vez, las personas tendrán que pen-
sar cómo y con quién quiero ejercerlo”. 

En tanto, Martínez-Conde advierte que
sería un error transformarla en un recurso
recurrente, “porque terminaría desorde-
nando el sistema y diluyendo el incentivo
que hoy la hace atractiva”. 

Alcalde sostiene que es muy difícil pro-
yectar la recaudación de una medida “iné-
dita” como la que se propone. Sin embargo,
considerando el interés, asegura que es po-
sible que supere las estimaciones iniciales.
“Su éxito dependerá de que el texto defini-
tivo mantenga reglas simples, otorgue cer-
teza jurídica y que el SII implemente el régi-
men de manera eficiente y con las garantías
que este tipo de procesos requiere”.

generamos un incentivo”, añade el senador.
El abogado y socio de Barahona y Fischer,

Alex Fischer, también ve con buenos ojos la
medida y recuerda que utiliza la misma fór-
mula que gobiernos anteriores de todos los
signos. “El contribuyente se beneficia de
una menor tasa y el fisco se beneficia de un
anticipo de impuestos y certeza sobre la re-
caudación. Esto último es particularmente
valioso para el fisco en el contexto del Im-
puesto de Herencia, porque es un impuesto
cuya recaudación es muy impredecible y
variable”, explica.

“Si el objetivo es recaudar de manera in-
mediata, me parece una medida bien dise-
ñada porque cumple ese propósito y, al li-
berar el trámite de insinuación y simplificar
la ejecución, elimina fricciones que en la
práctica podrían haberla frenado. Para las
familias, es una oportunidad poco habitual
de ordenar y adelantar su sucesión en bue-
nas condiciones. Dicho eso, su valor está

por ejemplo, y los propios legitimarios.
Lo que aumenta el interés es que esta vez

la ventana no se limita a activos líquidos,
como ocurrió en oportunidades anteriores,
sino que abarca todo el patrimonio de una
familia: empresas, inmuebles, acciones y
otros activos no líquidos.

“A pesar de que algunos han tratado de
caricaturizar que es una medida que busca
beneficiar a personas de altos recursos, en
parte es la idea, que ellos puedan tributar
permite hacer una recaudación que es tem-
poral y son recursos que si se hacen planifi-
caciones sucesorias agresivas no van a exis-
tir en el futuro tampoco. Por lo tanto, es la
oportunidad de contar con recursos adicio-
nales en un momento en que la situación
fiscal amerita buscar esas fuentes”, dice el
presidente de la comisión de Hacienda del
Senado, Javier Macaya (UDI). 

“Son recursos que estoy convencido de
que no van a estar disponibles si es que no

OLA DE CONSULTAS 
POR CAMBIOS A LEY DE

HERENCIA: podría recaudar
hasta diez veces más

Propuesta disminuye 50% el impuesto patrimonial por un año

Abogados, bancos de inversión y distintos asesores financieros están
recibiendo solicitudes de asesorías. Prevén que el fisco podría recaudar sobre
los US$ 2.000 millones, considerablemente más de los US$ 290 millones que
señala el informe financiero del proyecto. En el gobierno de Michelle Bachelet
recaudó 16 veces más de lo proyectado. • MARÍA JESÚS COLOMA
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Si esto pudiera ser ejercido en más de
una oportunidad durante el año de
vigencia, no superando el tope máximo
establecido, aceleraría el ingreso de
impuestos a arcas fiscales”. 

SOLEDAD RECABARREN
ABOGADA

Permite hacer una recaudación
que es temporal y son recursos
que si se hacen planificaciones
sucesorias agresivas no van a
existir en el futuro”.

JAVIER MACAYA
SENADOR UDI

Soy de los que
esperan que la
recaudación sea entre
5 y 10 veces la
estimada”.

ALEX FISCHER
ABOGADOFE
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La asociación se conformó en
2018, buscando representar a
las cervecerías independientes

que hoy suman 113 socios, más de 130
empresas y está dirigida por Andrés
Pérez Peric, dueño de la cervecería La
Montaña. Desde hace años, más aho-
ra, los moviliza la preocupación tri-
butaria. 

El impuesto a la bebida alcohólica
(ILA) en la cerveza funciona como un
porcentaje sobre el precio de venta
—actualmente 20,5%—, lo que signifi-
ca que a mayor valor del producto, ma-
yor carga tributaria. Como la cerveza
artesanal es más cara que la industrial,
pagan “un impuesto mayor que las
grandes empresas”, explica Pérez.

Para hacer frente al tema, en 2021
comenzaron un trabajo técnico sobre
los gravámenes que tiene la cerveza
en distintos países. El proceso estuvo
a cargo de Luis Urruticoechea, fun-

dador de Cervecería Tamango, y de
Tomás Arce, quienes realizaron un
análisis comparativo de 39 países de
altos ingresos de la OCDE y el G8. 

Según sus estimaciones basadas en
datos de la Tesorería General de la Re-
pública, una cervecería artesanal paga
cerca de $406 por litro al fisco de ILA,
mientras que las grandes empresas
—CCU, Heineken y sus similares—
pagan un máximo de $209 por litro.

Su conclusión fue que Chile es el
único del grupo que aún grava la cer-
veza en función de su precio. Todos los
demás cambiaron hace años a un siste-
ma basado en el volumen o el conteni-
do alcohólico del producto. En 32 de
esos 39 países, además, aplican tasas
reducidas o exenciones a la pequeña
producción.

“Hicimos un esfuerzo enorme por
recopilar la data tributaria, ver cómo
estábamos como país, identificar los

distintos modelos y construir una pro-
puesta de homologación, aprovechan-
do la plataforma sólida que ya ofrece el
Servicio de Impuestos Internos (SII)”,
explican. 

Un monto fijo 
de $258 por litro

Esta investigación dio forma al do-
cumento que presentaron al coordina-
dor Tributario de Hacienda, Sebastián
Vallebona, la semana pasada. Ahí pro-

ponen reemplazar el porcentaje sobre
el precio por un monto fijo de $258 por
litro, elegido como punto medio entre
el nivel que pagan hoy los industriales
y el promedio de los países estudiados
($302 por litro). Para las pymes
—prácticamente todas las 450 cerve-
cerías activas del sector— proponen
una exención del 34%, lo que dejaría
su carga en $171 por litro. 

Hoy, el sector atraviesa una “tor-
menta perfecta” que, según el presi-

dente de la asociación, se debe a la
“caída en el consumo, mayores costos
por la reforma de las 40 horas y gastos
de adecuación a la ley de etiquetado”.

Según la ACI, las cervecerías artesa-
nales generan cerca de 3.150 empleos
directos, presentes en 14 de las 16 re-
giones y controlan el 3,7% del merca-
do. “Está en juego la competitividad
de cervecerías que en su mayoría son
regionales. Un impuesto parejo por li-
tro les permite competir en igualdad
de condiciones y fortalece una indus-
tria que genera empleo y arraigo en to-
do el país”, enfatiza Pérez Peric. 

Con la tasa propuesta, descontando
la exención para pymes y aplicando la
elasticidad-precio estimada, “la recau-
dación aumentaría entre 18,6% y
20,2%, lo que equivale a alrededor de
$40.000 millones adicionales al año”,
comenta Pérez Peric. 

“El Estado hoy necesita recaudar
más, esto es una oportunidad. Lo que
proponemos es muy aplicable”, dice
Pérez Peric.

Según el presidente de la ACI, el
asesor de Hacienda mostró interés,
“en parte porque está trabajando en
una lógica similar para el impuesto a la
nicotina”, señala Pérez. Esperan una
respuesta en las próximas semanas y
apuntan a una posible mesa técnica
con el SII y la Tesorería.

Con propuesta tributaria,
cerveceros independientes
tocan la puerta de Hacienda

El presidente de la asociación y fundador de cervecería La Montaña, Andrés Pérez Peric. 
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